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Polsko-japonska sprawa spadkowa

Dziatajgc we wspotpracy z japonskimi prawnikami, wspieralismy klientke w skomplikowane;j
sprawie spadkowej obejmujgcej dziedziczenie i prawo klientki do majgtku spadkowego w Japonii.
Dotyczyto to rowniez rezydencji rodzinnej po jej zmartym mezu obywatelu Japonii. Analizowalismy
sytuacje prawng klientki w diametralnie odmiennym od Polski otoczeniu prawnym w zakresie
spadkobrania, w szczegdlnosci bronigc praw jej jako cudzoziemki przed skutkami prawnymi
o$wiadczen woli ztozonych w formie ,pieczeci”. Uczestniczylismy takze w negocjacjach
spadkowych.

Nasz zespot reprezentowat klientke przed japonskg instytucjg wyptacajacg klientce nalezne jej
Swiadczenie emerytalne — w ramach podjetych czynnosci skutecznie wykazano, ze klientka jest
nadal uprawniona do cyklicznego pobierania swiadczenia.

Projekt prowadzity Aldona Leszczynska-Mikulska oraz Natalia Uchmanowicz.




Zmiana rezydencji podatkowej oraz exit tax

Rok 2023 to kolejny rok,

w ktérym nasi klienci
skorzystali z naszego
wsparcia w zakresie zmiany
rezydencji podatkowej.
Zakres naszego wsparcia byt
rozny w zaleznosci od
potrzeb klientow — od analizy
poréwnawczej kilku
mozliwych miejsc i
wspotpracy przy wyborze
najlepszej dla rodziny opcji
po doradztwo dotyczgce
wybranej juz przez klienta
jurysdykcji. W nasze projekty
byli zaangazowani doradcy
podatkowi i prawni we
Wioszech, w Szwaijcarii, we
Francji, w Monako oraz na
Gibraltarze. Dla jednego

z naszych klientéw
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uzyskalismy korzystne juz na
poziomie Krajowej Informacji
Skarbowej precedensowe
indywidualne interpretacje
podatkowe dotyczgce braku
exit tax w przypadku
ulokowania aktywéw w
spofce innej niz kapitatowa
oraz co do mozliwosci
opodatkowania 3-procentowg
stawkg exit tax aktywow
klienta, ktore byty otrzymane
w formie darowizny.

Projekty byly prowadzone
przez Krzysztofa
Gajdzinskiego, Michata
Zielinskiego oraz Aldone
Leszczynska-Mikulska

i Tomasza Krzywanskiego.




Planowanie sukcesji

Planowanie scenariuszy
sukcesyjnych zyskuje na
popularnosci. Wsrod przedsiebiorcow
przychodzi czas na refleksje i
konfrontacje z rzeczywistoscig

— pojawiajg sie woéwczas realne
obawy o to, w jaki sposéb
zagwarantowac trwatosc¢
zbudowanego biznesu,

w szczegolnosci wsrod tych, ktorzy
zaangazowani sg w struktury
zrzeszajgce kilkanascie podmiotow
powigzanych osobowo i kapitatowo.

Zespot GWW, we wspotpracy

z zespotem prawnym firmy
rodzinnej, przygotowat kompleksowy
raport prawno-podatkowy
zawierajgcy szereg dtugofalowych
oraz doraznych rozwigzan, ktére
umozliwiajg wyeliminowanie

lub zminimalizowanie ryzyka, ze
wystgpig sytuacje paralizujgce
prawidtowe funkcjonowanie grupy
w razie niedyspozycji lub Smierci
lidera, i ktére gwarantuja, ze
zarzgdzanie podmiotami

Zaangazowanymi w grupe
zostanie w gronie rodzinnym.
Projekt obejmowat analize
rozwigzan opartych o prawo
cywilne (testamenty, zapisy
zwykte, zapisy windykacyjne,
uzytkowanie praw, uzytkowanie
przedsiebiorstwa w tym na
wypadek Smierci), prawo
handlowe (zabezpieczenia co
do integralnosci firmy rodzinnych
I kluczowych sktadnikow majagtku
w umowach spétek osobowych

i kapitatowych), a takze polskag
fundacje rodzinna.

Projekt prowadzity Aldona
Leszczynska-Mikulska

I Natalia Uchmanowicz

w scistej wspotpracy
merytorycznej z Ewg Frieze,
Rafatem Pietruszewskim,
Magdaleng Verdun oraz
Michatem Zielinskim.
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BEZPIECZENSTWO PODATKOWE
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Niestandardowa transakcja
zakupu jachtu

Wspomagalismy polskg spotke w skomplikowanym procesie
zakupu jachtu z witoskiej stoczni od niemieckiego
dystrybutora. Celem projektu byto zapewnienie
maksymalnego bezpieczenstwa podatkowego i prawnego
transakcji. Z uwagi na docelowe miejsce cumowania jachtu w
Hiszpanii, analizowalismy konsekwencje na gruncie podatku
VAT w zwigzku z transportem jachtu z Wtoch na Majorke jako
WNT, wspotpracujgc w tym zakresie z hiszpanskimi
doradcami podatkowymi i pomagajgc w procesie

rejestracji do VAT na terenie Hiszpanii.

Opracowalismy rowniez dokumentacje zabezpieczajgcg
transakcje klienta w relacji z dystrybutorem i stocznig, co
wymagato koordynacji dziatan z prawnikami wtoskimi,
niemieckimi i francuskimi.

Kompleksowe wsparcie klienta byto mozliwe dzieki
cztonkostwu GWW w organizacji TELFA, zrzeszajgce;j
kancelarie partnerskie w celu obstugi klientow prowadzacych
interesy w roznych jurysdykcjach Europy.

Projekt prowadzit Piotr Swistak oraz Adrian Pocica,
przy wsparciu Matgorzaty Militz i Angeliki Dahms.



https://www.telfa.law/
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Planowanie sukcesji

UczestniczylisSmy w procesie reorganizacji grupy spotek
klienta w zwigzku z planowanym (realizowanym przy naszym
udziale) projektem utworzenia polskiej fundacji rodzinnej jako
holdingu tgczgcego wszystkie spotki z grupy dziatajgcej w
wielu obszarach, w tym w branzy dystrybucji oraz sprzedazy
detalicznej spozywczej. Poza procesem korporacyjnym i
podatkowym zwigzanym potgczeniem wielu spotek, praca
zespotu private client polegata na kilkumiesieczne;j
wspotpracy z rodzing (1. i 2. pokolenie), ktérej efektem byto
opracowanie statutu fundacji. Statut uwzgledniat podziat
praw i obowigzkoéw oraz swiadczen w zaleznosci od
zaangazowania czionkow rodziny (beneficjentéw) w biznes
rodzinny.

Z sukcesem ustalilismy zasady oddzielenia majgtku od
zarzgdzania biezgcego biznesem, co jest, naszym zdaniem,
jednym z najwazniejszych filarow, ktére dajg firmie rodzinnej
szanse na skuteczng ,zmiane warty”. UczestniczyliSmy w
rozmowach z beneficjentami, wstuchujgc sie w ich
oczekiwania oraz obawy wigzane ze skumulowaniem
majgtku w fundacji rodzinnej.

Zespot: Ewa Frieze, Rafatl Pietruszewski, Mariusz
Tkaczyk, Jacek Olczyk, Aldona Leszczynska-Mikulska,
Krzysztof Gajdzinski, Jakub Dziadur.
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Obstuga procesu eksploatacji jachtow petnomorskich

Zespot private client GWW zajmowat sie biezgcym wsparciem prawnym i administracyjnym
klienta w procesie obstugi katamaranu. Czynnosci obejmowaty aktualizacje dokumentow i
pozwolen. WystepowaliSmy przed organami administracji, pozyskujgc na potrzeby klienta karty
bezpieczenstwa, swiadectwo klasy jachtu oraz pozwolenie radiowe na uzywanie stacji statkowej
w stuzbie radiokomunikacyjnej morskiej i zegludze srodlgdowe.

Projekt byt prowadzony przez Aldone Leszczynska-Mikulska i Natalie Uchmanowicz.
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Czy masz projekt, ktory chciatbhys
zleci¢ naszym ekspertom?

Napisz do nas: gww@gww.pl
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